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Khởi nghiệp kinh doanh (Startup SME) là quá trình
bạn hiện thực hóa khát vọng và lý tưởng doanh
chủ của mình. Trên suốt quá trình ấy bạn luôn
luôn phải nhớ rằng mình đang kiến tạo giá trị cho
thị trường, cho cuộc đời chứ không phải nỗ lực
thực thi một vài thương vụ kiếm tiền một cách
chóng vánh. Quan trọng hơn nữa, bạn không chỉ
thực hiện khát vọng và lý tưởng doanh chủ một
mình, bạn cần tập hợp đội ngũ hiệp đồng cùng
nhau làm việc, xây dựng thành một bộ máy thực
thi sản xuất kinh doanh đúng nghĩa (Công ty), bền
vững, ở trong đó bạn chính là thủ lĩnh, tư tưởng và
thái độ của bạn là linh hồn của công ty. 

Khởi nghiệp kinh doanh thành công, bạn đạt được
tự do tài chính dựa trên lợi nhuận từ công ty kiếm
được. Lợi nhuận kinh doanh chỉ có được từ giải
pháp giá trị mà bạn kiến tạo đủ tốt đến mức khách
hàng yên tâm và sẵn sàng lựa chọn sản phẩm
dịch vụ của bạn, tin tưởng vào công ty của bạn...

TIẾN TRÌNH 5 BƯỚC KHỞI NGHIỆP

Phân tích / đánh giá mô hình kinh
doanh & hoạch định - lập kế hoạch cho
công ty khởi nghiệp
Huy động nguồn lực, tập hợp đội ngũ
Giải pháp thị trường & Truyền thông:
truyền thông nội bộ, giao tiếp khách
hàng, truyền thông quảng cáo
Xây dựng tổ chức - vận hành công ty
khởi nghiệp bài bản ngay từ đầu
Kiện toàn thủ tục pháp nhân
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KHỞI NGHIỆP - KIẾN TẠO TƯƠNG LAI

3 CHÌA KHÓA VÀNG
Khát vọng, tầm nhìn, phẩm chất
lãnh đạo của người / đội ngũ
sáng lập
Tổ chức kinh doanh bài bản,
chỉnh thể ngay từ đầu
Năng lực thực thi bám sát hành
động then chốt, dựa trên nguồn
lực chủ chốt để “sống” ngay khi
mới khởi nghiệp

KHỞI NGHIỆP - ĐỪNG CHẾT TRONG VỎ BỌC CỦA CHÍNH MÌNH



Cùng với VŨ LONG (Ma.)
6  NỘ I  D U N G  Đ À O  TẠO  ĐỘC  Q U Y ỀN

Phiên hội đàm, chia sẻ thực chiến với chuyên
gia cùng 3 CEO khởi nghiệp thành công

4. VẬN HÀNH1. HOẠCH ĐỊNH

2. NGUỒN LỰC

5. PHÁP NHÂN

Phân tích, đánh giá tính khả thi của
mô hình kinh doanh khởi nghiệp:
Khách hàng - Sản phẩm dịch vụ -
Công thức lợi nhuận
Lựa chọn chiến lược, xác lập mục
tiêu cho công ty khởi nghiệp
Hoạch định & lập kế hoạch tài chính
kinh doanh giai đoạn khởi nghiệp

Tài lực: Nguồn vốn khởi nghiệp
Nhân lực: Xác định và tập hợp đội
ngũ cho 3 giai đoạn khởi nghiệp
Quan hệ, đối tác then chốt, chủ
động / tạo lợi thế nguồn cung
Xác định, sử dụng năng lực cốt lõi

Hệ thống thông tin & truyền thông,
hiệu lực ra quyết định
Setup hệ thống kinh doanh (Bán
hàng và truyền thông quảng cáo):
Setup các kênh truyền thông; Chiến
lược nội dung; Giải pháp sản xuất
nội dung và vận hành các kênh
truyền thông hiệu quả ngay từ đầu;
Kênh tương tác khách hàng

Lý tưởng, khát vọng dù cao đẹp thế nào thì bạn cũng cần THÀNH
CÔNG nhỏ từng bước và nguồn lực để nuôi dưỡng!

Tổ chức & vận hành công ty khởi nghiệp 
Lập, triển khai, kiểm soát kế hoạch hành động
Kiểm soát chất lượng, tốc độ, dòng tiền

Thỏa thuận hợp tác kinh doanh để thống nhất
tầm nhìn, tâm thế - thái độ, quy tắc hợp tác, kiến
thức nền về vốn & pháp nhân kinh doanh
Yêu cầu & thủ tục pháp lý về pháp nhân kinh
doanh khởi nghiệp
Tổ chức công tác kế toán & báo cáo thuế bước
đầu sao cho gọn nhẹ, hiệu quả, tránh sai lầm -
trả giá đắt sau một năm

Đừng “chết” vì mất thanh khoản, mất tập trung!

Đừng “chết” vì mất đoàn kết, mất an toàn pháp lý!

3. KINH DOANH

Chuyên gia Vũ Long, với hơn 20 năm làm kinh doanh, tư vấn -
huấn luyện về quản trị vận hành doanh nghiệp. Người sáng lập
Start-UP Coaching năm 2012; Lập ra Giamdoc.net năm 2015;
Chủ tịch Hội đồng thành viên Công ty công nghệ Biso24;       
Chủ tịch Hội đồng quản trị kiêm Tổng giám đốc Công ty cổ phần
BisoVina.



TẬP HỢP ĐỘI NGŨ

Dù khởi nghiệp kinh doanh đầy khó
khăn, thách thức nhưng khi tổ chức
được định hình, tính bài bản được
khẳng định, bạn sẽ tập hợp được
đội ngũ phù hợp.

VẬN HÀNH KINH DOANH

Tổ chức - Vận hành bộ máy và triển
khai giải pháp thị trường, kinh doanh
ngay một cách đồng bộ - tinh gọn,
đạt kết quả ngay để nuôi dưỡng
giấc mơ dài.

NGUỒN LỰC KHỞI NGHIỆP

Bạn biết cách và có thể thực hiện
thành công việc huy động tổng
nguồn lực cho quá trình khởi nghiệp
của mình. Nguồn lực khởi nghiệp
quan trọng hơn tiền vốn.

HOẠCH ĐỊNH ĐÚNG

Xác định chính xác phân khúc
khách hàng, mục tiêu, kế hoạch
hành dộng giúp tập trung nguồn
lực, làm đúng hướng, đúng cách.

4 KẾT QUẢ CHẮC CHẮN BẠN ĐẠT ĐƯỢC

Trong chương trình này, bạn không chỉ được học từ chuyên gia mà bạn còn được
chứng kiến, học hỏi từ cộng đồng học viên của Giamdoc.net - Họ đã từng khởi
nghiệp kinh doanh thành công, nếm trải sai lầm / hoặc từng thất bại, họ sẽ chia sẻ
và đưa ra lời khuyên với bạn thông qua các chương trình TalkShow, gặp mặt hỗ
trợ hàng tháng, chương trình hỗ trợ online do Giamdoc.net và Startup.edu.vn tổ
chức, sinh hoạt cộng đồng và kết nối kinh doanh định kỳ.

NHỮNG BÀI HỌC TỪ THỰC TIỄN ĐƯỢC CHIA SẺ



0966 783 881 | 0888 783 881

dangky@startup.edu.vn

Lầu 4, Annex Building, ParkRoyal Sài Gòn, số

309B-311 Nguyễn Văn Trỗi, P.1, Tân Bình, HCM

Startup.edu.vn | Giamdoc.net

LIÊN HỆ & ĐĂNG KÝ

LỢI ÍCH HỌC VIÊN DÀI HẠN

Giá phí trên trọn gói cho học phí,
tài liệu biểu mẫu ứng dụng,
hướng dẫn thực hành online  và
sự kiện hỗ trợ trực tiếp sau đào
tạo. Tiệc trà bánh ngọt cho
Teabreak; Tiệc trưa Buffef; phòng
học... tiêu chuẩn 4 sao quốc tế.

12.000.000đ VND / HV
GIÁ PHÍ TRỌN GÓI

ĐÀO TẠO & ĐỒNG HÀNHĐÀO TẠO & ĐỒNG HÀNH

2 ngày học trực tiếp + 2 buổi hỗ
trợ thực hành online qua Zoom.  
Sự kiện đồng hành (Online xen
kẽ offline) hàng tháng trong 6
tháng tiếp theo. 
Tài khoản học online cùng quyền
cập nhật mới trong 2 năm.

Chương trình được thực hiện phối
hợp đồng bộ 3 phương thức: 

(*). Tư vấn riêng (nếu có theo yêu cầu) - khu vực phía Nam được
thực hiện tại ParkRoyal Sài Gòn. Phía Bắc tại Ecopark Văn Giang,
Hưng Yên. Phần mềm Biso24-Cloud theo gói PRO hoặc VIP đã
bao gồm phí duy trì, hỗ trợ, hạ tầng lưu trữ dữ liệu trong 1 năm.

Chuyên gia Vũ Long cùng cộng sự là các chuyên gia, CEO, 
tư vấn viên thực hiện tư vấn, hỗ trợ, giải đáp dài hạn

Học để  THÀNH CÔNG

HỌC ĐỂ GIÀU

____________________

___________________

Học viên có yêu cầu tư vấn riêng theo đặc thù và sử dụng phần mềm có
thể đăng ký dịch vụ bổ sung với 1 trong 2 gói sau:

Gói PRO 30.000.000 VND: Tư vấn hỗ trợ xây dựng tổ chức, chức năng
nhiệm vụ phòng ban, lập kế hoạch tài chính kinh doanh + Module phần
mềm Biso24 Bizcore. Thời lượng 3 buổi tư vấn riêng trực tiếp + Online.

Gói VIP 48.000.000 VND: Gói PRO + Xây dựng cơ chế lương thưởng +
Biso24 HCM để vận hành cơ chế lương thưởng và KPI + Hỗ trợ tổ chức
công tác kế toán & kê khai báo cáo thuế; Thời lượng 5 buổi tư vấn riêng.

ĐĂNG KÝ TƯ VẤN RIÊNG THEO YÊU CẦU
(Tư vấn Setup hệ thống quản trị vận hành và phần mềm)


